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4 Tema:
“Strategi Optimasi Miles untuk Pebisnis di Semester Kedua”

"4 Insight (fleksibel, bisa dipilih / dikombinasikan):

1. “Miles Hunter Sering Fokus Cari Kartu Baru, Padahal Masalahnya
Ada di Volume Transaksi.”

Angle:

Banyak miles hunter sibuk mencari kartu baru, promo baru, atau bonus baru. Padahal
sumber miles terbesar sering kali berasal dari pengeluaran yang sudah rutin terjadi setiap
bulan.

Insight Adrian:

Kalau bisnis memiliki pengeluaran operasional yang konsisten, fokus seharusnya bukan
menambah spending, tetapi mengoptimalkan spending yang memang sudah ada.

Insight Quickbill:

e Bayar supplier menggunakan kartu kredit

e Bulk Payment untuk memproses banyak pembayaran sekaligus

e Cashback hingga 0,07% dari transaksi bisnis

e Role Based Account untuk kontrol transaksi tim

<~ Strategi miles yang baik dimulai dari memaksimalkan transaksi yang memang harus
dibayar.

2, “Juni Adalah Waktu yang Tepat untuk Audit Target Miles Akhir Tahun.”
Angle:

Semester pertama sudah lewat. Sekarang saatnya mengecek apakah akumulasi miles
masih sesuai target yang ingin dicapai di akhir tahun.

Insight Adrian:



Miles hunter yang serius biasanya punya target tahunan, bukan mengumpulkan miles ketika
tiket promo sudah muncul.

Insight Quickbill:

Pengeluaran supplier dapat menjadi sumber akumulasi miles yang konsisten
Bulk Payment membantu pembayaran rutin berjalan lebih efisien

Seluruh transaksi tercatat lebih rapi untuk mempermudah evaluasi spending
Cashback hingga 0,07% dari transaksi bisnis

<~ Semester kedua adalah kesempatan untuk mengejar gap miles sebelum akhir tahun.

3. “Kalau Supplier Bisa Dibayar Pakai Kartu Kredit, Kenapa Pakai Dana
Tunai Lebih Dulu?”

Angle:

Banyak bisnis masih langsung mengeluarkan cash untuk kebutuhan operasional, padahal
ada peluang mengoptimalkan cashflow sekaligus memperoleh miles.

Insight Adrian:

Salah satu prinsip dasar pengelolaan cashflow adalah mempertahankan likuiditas selama
mungkin tanpa mengganggu operasional bisnis.

Insight Quickbill:

Bayar supplier menggunakan kartu kredit

Supplier tetap menerima pembayaran sesuai kebutuhan
Cashflow bisnis lebih fleksibel

Tetap mendapatkan miles/poin dari transaksi bisnis
Cashback hingga 0,07% dari transaksi bisnis

<~ Bukan sekadar mengejar miles, tetapi mengoptimalkan cashflow dan operasional secara
bersamaan.

"4 Tone:
Praktis, rasional, straight to the point (ala gaya konten Adrian Siaril)
"4 Tujuan:

e Edukasi strategi optimasi miles yang lebih advanced untuk pebisnis

e Membangun awareness bahwa pengeluaran bisnis dapat menjadi sumber akumulasi
miles yang signifikan

e Menunjukkan hubungan antara manajemen cashflow yang baik dan strategi miles
yang efektif

e Highlight fitur Quickbill seperti Bulk Payment, Bulk Invoice, Role Based Account,
serta cashback hingga 0,07% untuk mendukung operasional bisnis yang lebih efisien
dan terkontrol
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